LATIN AMERICAN
SPEAKERS.

CONFERENCHREIAR CONPFERENCWAA
LIRBOR B SARIOS

Presentaciones Ejecutivas.

1. Objetivo:
Mejoramiento de la presentacion de propuestas, proyectos, productos y servicios.

2. A quien va dirigido:
Mandos medios y directivos

3. Temario:
Despertar la atencion y el interés.
1.1. Ruptura de Paradigmas.
1.2. Necesidades internas.
1.3. Necesidades externas.
1.4. Los vehiculos de la creatividad.
1.5. Criterios generales acerca de la creacion.
1.6. Enfoque y valoracién de lo creado.
Los Generos para expresar las ideas.
2.1. Definicién y divisidn de los géneros.
2.2. Eltexto y el contexto.
2.3. El fondo y la forma.
2.4. El codigo de comunicacion.
La presentacion es algo mas que un acetato.
3.1. Distintas clases de presentaciones.
3.2. Estructura.
3.3. Recursos retoricos.
3.4. Recursos didacticos.
La Exposicion Profesional.
4.1. Improvisacién y Memoria.
4.2. La ocasion y el publico.
4.3. Lo que se oye.
4.4. Lo que se ve.
4.5. El contacto.
4 6. Posicion y movimiento.
Ejercicios.

4. Material:

Apuntes de apoyo, ejercicios y presentaciones en power point.
5. Metodologia:

Presentacion del Tema.

Ejemplos de aplicacion de los conceptos.

Ejercicios acerca del tema.

Evaluacion constante tanto personal como de grupo.

6. Duracion:

El curso puede tener una duracion de hasta doce horas con la dosificacion que convenga a quien
contrata.

7. Acreditacion.

Evaluacion escrita:

Se tomara en cuenta asistencia y participacion
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